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La carrera

CPEL (Carreras Universitarias para Personas con Experiencia Laboral) te forma para
conocer y satisfacer las necesidades del mercado. Aprende a disefar, ejecutar y
controlar las actividades propias del marketing, una de las areas de las ciencias
empresariales en las que generaras valor para tu empresa y sus stakeholders.

Desempenfo laboral

Gerente de marketing Gerente de producto o marca

Gerente comercial

Competencias profesionales

Como egresado de la carrera de Marketing y Gestion Comercial estaras preparado
para:

>> Realizar planes comercialesy de >> Liderarinvestigaciones para
marketing para fortalecer las ventas ingresar a nuevos mercados con
de una empresa, ya sea esta publica productos y/o servicios totalmente
o privada, nacional o internacional. innovadores.

>> Conocer el comportamiento del >> Elaborar proyectos utilizando las
consumidor, satisfacer sus 4P del marketing tradicional para
necesidadesy, por ende, lograrla negocios B2C, B2B, asi como las 8P
aceptacion de los productos y/o del marketing del servicio, para
servicios en el mercado de manera empresas de dicho rubro.
exitosa.

>> Posicionarunamarcacon
contenido de valor para hacerlalider
en surubroy velar por suimagen.



Competencias generales

Como alumno de CPEL sobresaldras con estas aptitudes transversales:

>>

>>

>»

Comunicacion integral

Podras potenciar tu comunicacion
verbal y no verbal, asicomo
desenvolverte con destreza.

Educacion bilinglie

Egresaras con un nivel preintermedio
para hablar, leer, escuchary escribir
eninglés.

Investigacion
Te brindamos las herramientas para

promover tu produccion investigativa:

biblioteca virtual y base de datos
cientifica.

>>

>>

>>

Desarrollo humano

Alcanzar tu mejor version implicaun
cambio profundo, paradar pase atu
mejor lado profesional.

Gestion derecursos

Te distinguiras por una administracién
eficiente, competitiva, éticay con un
enfoque socioambiental.

Perspectivainternacional

Con nuestros mas de 300 convenios
internacionales tendras la oportunidad
de estudiar en el extranjero mediante
intercambios y misiones académicas.

Propuesta de valor CPEL

Porque tenemos las herramientas para que logres tu mejor version profesional con
el respaldo de la Corporacion Educativa USIL, que posee mas de 50 afios de
experiencia en el sector y un modelo de formacién Unico e internacional.

Te damos todo para que consigas tus objetivos

Convalidacion

inconclusos.

Hacemos valer tus estudios técnicos y universitarios conclusos o

La institucion de procedencia del postulante esta sujeta a previa evaluacion.

Empleabilidad

Fuente: USIL (area Alumni - agosto 2022)

Menciones académicas

9de cada 10 egresados de CPEL destacan en el mundo laboral.

Especializate através de cursos electivos especificos y completa tu
formacion con las menciones por carrera.
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Aulas hibridas
Tu decides sillevar clases remotas o presenciales, gracias a la experiencia

HyFlex, implementada en las mejores universidades del mundo y ahora
en USIL.

. Continuidad académica
== LaEscuelade Posgrado USIL te otorgara beneficios exclusivos
en diplomados y maestrias.

Ranking
Somos la universidad peruana mejor puntuada en reconocidos rankings de
América Latina.

QS Stars University Ratings (2022)
Empleabilidad e inclusién

SUNEDU

Licenciada por SUPERINTENDENGIA

NACIONAL DE EDUCACION
SUPERIOR UNIVERSITARIA

< AMERICANO

CPEL ofrece a sus alumnos la posibilidad de obtener dos grados académicos: un bachillerato
peruano otorgado por la Universidad San Ignacio de Loyola (USIL) y un bachillerato
estadounidense por San Ignacio University (SIU).

USA
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Tu experiencia certificada por
un grado y un titulo universitario

Grado académico: -—-I Titulo:
@ Bachiller en Marketingy Licenciado en Marketing y
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Malla curricular

1 2

3 4

® Comunicacion Oraly * Filosofiay Etica ® Liderazgoy Sostenibilidad ® Metodologiadela
Escrita o Topicos Generales de ® |ntroduccion al Marketing Investigacion

* Realidad Nacional laCienciadela o Estadistica Descriptiva ® English IV

e Englishl Computacion e Inferencial o [HEEicEeEs

° Matema’tiF:IaBésica ° h/:ate;\wpética_aslicada e Englishlll Gerenciales

: Er:g?eus(:a\izgr ° ch:is:ﬁocm e EconomiaBasica ® Marketing Empresarial

6

e Contabilidad de Costos
e Estrategias de Distribucion

7

Mercados

® Comportamiento

de Compra e Gestiony

Reputacién de

® Electivo1 Marcas

® Marketingen

Internacionales

8

e Marketing de Servicios
y Servicio al Cliente

9

e Evaluacion de Proyectos

e Seminario de Tesis |
® Finanzas ) .
) e Gerencia Comercial
e Politicade Precios )
. e Electivo4
e Electivo3

e Estrategiade

Producto
® FElectivo2

® Curso general

® Curso especifico @ Curso de especialidad

S

e Comunicaciones
Integradas

o Marketing Digital

e Investigacioénde
Mercados

e Contabilidad
General

10

Proyecto Integrador
Retailing
Seminario de Tesis Il

Direcciony Planeamiento
Estratégico en Marketing

La carrera de Marketing y Gestion Comercial esta disponible en la modalidad semipresencial que cuenta con un 30 % de clases

presencialesy un 70 % virtuales.

-

~

Gestion en Administracion

Cursos:

* Comportamiento Organizacional

» Derecho Empresarial y Sociedades

* Administracién de Recursos Humanos

* Gerencia Estratégica

Gestion Publicitaria

Cursos:

» Fundamentos de la Publicidad
* Creatividad Publicitaria

* Medios Publicitarios

» Campanas Publicitarias

Gestion en Administracion Financiera

Cursos:

* Legislacion Financiera Bancaria
* Macroeconomia
* Capital Market

* Instituciones Microfinancieras

Gestion en Estrategia Digital

Cursos:

* Metodologias Agiles
« Disefio de Experiencia del Usuario
* Creaciény Produccién de Contenido

* Estrategia Digital y Social Media Management

Por nuestra politica de mejora continuay excelencia académica, esta malla curricular esta sujeta a modificaciones.
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Elige la modalidad de admision que va contigo
* Regular* < Con Estudios en otras Universidades** ¢ Con Estudios en Institutos**

*Sino cuentas con estudios previos.
** Con estudios técnicos y universitarios conclusos o inconclusos.

Articulacion vertical

. Permite al alumno adelantar hasta 4 cursos del MBA semipresencial de la Escuela de
. Posgrado USIL desde la malla curricular CPEL. Luego, si el alumno decide seguirel MBA en la
. universidad, dichos cursos seran reconocidos como parte del plan de estudios de posgrado.

. Aplica desde el 6.° ciclo de la carrera.
Para convalidar, los cursos deben estar vigentes en la malla curricular de posgrado al inicio del MBA.

Nos adaptamos a tu ritmo

Horarios flexibles Estructura modular
De lunes sa Curso 1
aviernes abados 7 semanas
Curso 2
De7:00a.m.a10:10p. m.
La Molina en los siguientes turnos: ) .
T1:de7:00a10:30a. m. Ciclo SEmanas
T2:de 10:40a.m.
a2:10p.m.
Lima Norte T3:de2:30a6:00 p. m. Mé
odulo 3
y Magdalena T4: de 6:0029:40 p. m. Opcional Curso5 5 semanas

Los sédbados puedes escoger un blogue por cada curso.

CPEL Lima: (01)317 1050
WhatsApp: 980 006 641

Provincias (Ilamada gratuita): 0800 111 40

admisioncpel@usil.edu.pe

Sedes
La Molina | Lima Norte | Magdalena ﬁ @usil.cpel cpel_usil




